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EventsApp - общий обзор продукта
Для площадок, инвесторов, партнёров и команд, которым нужен быстрый обзор сути
продукта.

EventsApp дает площадке свой канал продаж под брендом клиента: витрина, афиша, билеты,
заявки, оплаты, заказы, контроль входа, рабочая панель команды и платежный слой PayEvent.

Что получает клиент
● Публичную витрину и страницы событий под своим брендом.

● Продажу билетов, заявки и бронирования в одном контуре.

● Заказы, статусы оплат, электронные билеты и контроль входа.

● Операционную панель для команды площадки.

● PayEvent для оплат, возвратов и сверки.

Какую проблему решает продукт
У площадок часто разорваны сайт, афиша, продажи, заявки, платежи и база покупателей. Из-за
этого команда теряет контроль над заказами, повторными продажами и клиентскими данными.

EventsApp возвращает эти процессы площадке: продажи идут под ее брендом, данные остаются у
команды, а запуск не распадается на таблицы и чаты.

Коммерческая модель

Позиция Условие

EventsApp Pro: запуск + 1 месяц 149 900 ₽ первым платежом

EventsApp Pro: запуск + 12 месяцев 499 900 ₽ первым платежом

Продление после первого периода Далее - 49 900 ₽ / месяц; Далее - 399 900 ₽ / год

Комиссия PayEvent 1,5% от успешной оплаты

Комиссия провайдера / эквайринга Оплачивается отдельно по условиям партнёра

Индивидуальные условия применяются только при особых требованиях к поддержке, интеграциях, миграции
данных, выделенной среде или нестандартной юридической модели.

Где продукт особенно силён
● Площадки с регулярной афишей и повторными событиями.

● Команды, которым важно продавать под своим брендом, а не через агрегатор.

● Операторы, которым нужны заказы, контроль входа и сопровождение клиентов в одном рабочем
процессе.

● Проекты, где платежи и возвраты надо держать внутри одной управляемой модели.



EventsApp 2

Следующий шаг
Обычно диалог начинается с короткого звонка, после которого можно показать рабочий сценарий
продукта, обсудить формат запуска и дать профильный документ: для инвестора, стратегического
партнёра, платёжной компании или крупного внедрения.


